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Qualidade e assimetria
da informacao

Conjunto de condicionalismos
relacionados com a informacao
prestada pelas empresas

Mitigantes de risco

Inexisténcia de efetivos
mitigadores de risco e/ou de
mecanismos de partilha de risco

Economia real/informal

Economia informal muito enraizada,
sendo importante a criagao de
incentivos ao alinhamento de
interesses

Pequenas e Médias Empresas

Diagnédstico | Dificuldades no acesso a crédito

Ndo existem dois clientes, duas empresas ou dois projetos de investimento iguais

Cultura empresarial e de gestdo: muitas empresas ainda de indole familiar,
com dificuldade de dissociar a familia da empresa, prejudicando a
profissionalizacao

Relatérios financeiros: qualidade e fiabilidade dos relatérios financeiros
aguém do necessario

Planos de Negécios: incapacidade de criacdo e elaboracdo de planos de
negdcios (Mesmo que a relativo curto-prazo; maximo 3 anos)

Assimetria de informacao: elevados niveis de assimetria de informacao
entre Clientes e Bancos, nomeadamente, em termos de dominio de
informacdo de mercado e setor

Seguros: inexisténcia de pacotes de seguros mitigadores de risco, em
particular no que ao setor agricola diz respeito (climaticos, pragas, etc)

Colaterais: incapacidade dos Clientes em aportar ativos/garantias reais
como mitigantes das operag¢des de crédito

Economia informal: manutencdo de peso significativo da economia
informal, com impacto, p.e. na inconsisténcia entre informacgao
contabilistica e movimentos de tesouraria

Parcerias e mercados: dificuldade na concretizacdo de parcerias
estratégicas e de acesso a mercados internacionais, que permitam maior
sustentabilidade da atividade

Fatores exégenos: atividade das empresas recorrentemente impactada por
fatores exdgenos (ambiente social; cambial; inflagcao, entre outros)
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Avaliacao de risco'de crédito

Principios orientadores

A avaliacdo crediticia de um cliente deve levar em consideragéo todo
o tipo de exposicao existente

. L .. L. Incidéncias qualitativas; incéndios; risco climatico; execucao de GBs
processo KYC; natureza/finalidade, frequéncia e tipicidade da > <° processos judiciais; inexisténcia de contas; alteragao pacto social

Pricing das operagdes de crédito definido em fungao do risco das
mesmas, (conjugac¢ao do grau de risco (ou do seu garante ou
avalista) com o nivel de protecao da operagao)

N

transacao e regularidade do objectivo econdémico

Os Bancos deverdo evitar, por regra, tornar-se credor bancario
exclusivo de uma empresa

A concessao de crédito terd por base a capacidade do reembolso por Matriz ESG (Environmental, Social and Governance) assume papel
via do cashflow gerado na atividade e nao pela execuc¢ao de progressivamente mais preponderante e a sua importancia

Match entre o espago temporal subjacente a finalidade e o prazo e
tipologia de produto de crédito

N

N7

colaterais estrutural para a Banca nao pode ser relativizada

Acesso ao financiamento e seus produtos | Millennium bim | 4
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P Matriz de Crédite Avaliacdo de risco de crédito

Matriz de credito | Critérios econdémico-financeiros

| O enquadramento de determinado
cliente/operacdo na matriz € um sinal
importante da estabilidade e robustez
da situacao econédmico-financeira

GR melhor ou igual que 8 com base em demonstracdes financeiras atualizadas. Para GR
entre 9 e 11 deverdo ser apresentados argumentos justificativos e perspetivas de melhoria

EBITDA >0 EBITDA positivo tendo por base as demonstragdes financeiras atualizadas

Existéncia de uma carteira de crédito de ¢ ¢ _ _
EBITDA = VN deduzido do custo das mercadorias e dos custos operacionais

maior qualidade

ICR>2 Interest Coverage Ratio (Racio de cobertura dos juros) maior que 2,0x, ou
seja, EBITDA / Juros > 2,0x

Excepc¢oes

DSCR > 1,5x Debt Service Coverage Ratio (Racio de Cobertura do Servico de Divida) maior que
1,5%, ou seja, EBITDA / (capital + juros) > 1,5x

Réacio Debt/EBITDA menor que 4,0x (conceito de Leveraged Transaction)
Debt/EBITDA < 4,0x Debt/EBITDA > 6,0x é por definicdo uma highly leveraged transaction

Clientes que apresentem colaterais DP
com GC minimo de 100%;

Clientes que apresentem planos
estratégicos de reversao da situacao
financeira;

e e  EN A G - R -/ Racio autonomia financeira (peso dos capitais préprios sobre o Ativo) superior a 15%

Propostas de GBs para Concursos sem AF Corrigida > 35% Racio autonomia financeira corrigida (incorpora suprimentos dos socios) superior a 35%

clausula de acionamento ao primeiro

chamamento (On First Demand); Cashflow operacional (resultado liquido + amortizagdes; ou seja, diferenca

entre recebimentos e pagamentos das operacdes normais de negdcio da
empresa) positivo

Financiamento com base em contratos
especificos que assegurem capacidade de
reembolso da divida, em seja possivel
assegurar a domiciliacdo / consignacao
dos proveitos no Banco

Debt/VN < 35% O peso do envolvimento existente nao devera ser superior a 35% do VN

Inexisténcia de registos de crédito vencido na CRBM ( ou devidamente justificados, se
CREM existentes)

Acesso ao financiamento e seus produtos | Millennium bim | §




Avaliacao de risco de crédito >

Modalidade (tipo de operacgao solicitada)
Montante

Prazo (periodos de utilizacao e de caréncia e estrutura de reembolso)

Colateral e respetiva avaliagao (Banco assegura como condicao prévia)

Aplicacao exacta e detalhada do financiamento

Plano de Negdcios, com natureza/descricdo do projeto, plano
investimento (e cronograma) e detalhe dos principais pressupostos
operacionais, financeiros e de investimento

Balanco, demonstracao de resultados e mapa de cash-flow
previsionais pelo periodo de financiamento pretendido

Fontes financiamento/Mapa Origens e Aplicacdes Fundos (estrutura
debt:equity; apport de fundos acionistas ou autofinanciamento)

Estudos de mercado/setoriais e analise concorrencial

Informacao dos sécios (e equipa de gestao), incluindo know-how,
experiéncia e patrimonio

Informacao detalhada da divida no sistema financeiro (montantes
outstanding, maturidade, reembolsos, pricing, colaterais/garantias)

Copia de contratos firmados com clientes (se aplicavel)

Elementos fundamentais | Investimentos MLP

Gestao e otimizacao de estrutura de balanco

Investimento brownfield/expansao

Projetos de investimento greenfield/start-up

Financiamentos corporate e asset-backed

Reestruturagao e consolidacao de passivos

Acquisition finance / Transa¢des de M&A

Acesso ao financiamento e seus produtos | Millennium bim | 6



Oferta/Solucoes

Produtos financeiros
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Crédito assinatura

Tipo de Caracteristicas Finalidade Tipo de Garantias Elementos qualitativos e
Produto quantitativos

Descoberto
Autorizado

Conta
Corrente
Caucionada

Desconto de

livranca

Empréstimo
de MLP

Locacdao
Financeira

Crédito
Documentario

Garantias
Bancarias

Banco autoriza empresa a movimentar
a conta sem saldo disponivel, até
determinado montante

Banco disponibiliza fundos ao
mutuario a medida das suas
necessidades, até determinado
montante ou limite crédito

Operacdo de crédito usada para
satisfazer necessidades temporarias de
cash-flow

Crédito por desembolso para financiar
investimentos

Crédito em que o Banco cede ao
Locatario o direito de utilizagdo de um
bem, em regime de Leasing

Crédito pelo qual o Banco, a pedido do
importador, se responsabiliza a pagar
um montante ao exportador

Crédito no qual o Banco se afigura
como garante perante terceiros
(beneficiario) de obrigagdes assumidas
pelo seu Cliente (ordenador)

Tesouraria

Tesouraria

Tesouraria

Investimento

Investimento

Importagao

Concursos
Adiant. fundos
Boa execugao

Até 12m

Até12m

30,60,90 dias

212 m

212 m

Até12m

Até12m

Aval de sdcios
Hipotecas de activos
Consignagao de receitas

Aval de sdcios
Hipotecas de activos
Consignacgao de receitas

Aval de socios
Hipotecas de activos
Consignacgao de receitas

Aval de sécios
Hipotecas de activos
Penhores financeiros
Consignacao de receitas

Aval de socios
Consignacao de receitas

Aval de sécios
Hipotecas de activos

Aval de socios
Hipotecas de activos
Consignacgao de receitas

Equipa de gestao
Histérico da empresa
Proposta de valor

Envolvente do projeto
Analise de mercado
Background/
experiéncia
promotores

Mais valias
investimento
Perspetivas do setor

Fatura de importagao
Formulario abertura
LC

Documentagao
suporte contrato

Minuta da GB
Documentacgao de
suporte
contrato/pedido

Demonstragdes
financeiras histéricas
Balancete
acumulado

Cash flow previsional

Plano de negdcio
Estudo de viabilidade
Estrutura financeira
Cash flow previsional
Avaliagdo de riscos

Demonstragdes
financeiras histéricas
Balancete
acumulado

Cash flow previsional

Acesso ao financiamento e seus produtos | Millennium bim |
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Oferta / Solucoes

Desconto de Crédito Comercial Domeéstico

Grandes Compradores Nacionais Segurados
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DESCONTO DE CREDITO COMERCIAL DOMESTICO

A SOLUGCAO IDEAL PARA GERIR
AS SUAS NECESSIDADES DE
LIQUIDEZ.

O Millenium bim tem uma soluc¢do que
permite aos Clientes gerir de forma mais
eficiente as suas necessidades de
liguidez, através do desconto comercial
de facturas emitidas para os grandes
compradores nacionais.

Num cenario de atraso de pagamento da
factura, a liquidez é assegurada através
da abertura de um empréstimo pelo
montante do desconto realizado, que
sera regularizado na data efectiva em
que o grande comprador nacional
liguidar a factura. Este empréstimo tera
um regime de juros postecipados com
calculo diario e pagamento mensal.

Mercado Alvo

ENI's e Empresas que sejam fornecedores
de grandes compradores nacionais.

Taxa de juro:
PRSF*

Comissdo de organizagdo:
* 0.85%
* Maxima: 30.000,00 MZN

Prémio da apdlice da compra de recebiveis
da Britam:

30 dias: 0,50%

Até 60 dias: 0.60%

Até 90 dias: 0.72%

Até 120 dias: 0.86%

TAEG 26,19%
TN 20,60%
MONTANTE DA FACTURA 1.000.000,00 MZN
% DE ADIANTAMENTO 100%
PRAZO 120DIAS
(OMISSAO DE ORGANIZACAO IMPOSTg'Bg%EOl%T}O'fOO MIN

68.666,61 MIN

JUR0S IMPOSTO DE SELO: 1.373,33 MIN
PREMIO DE APOLICE 8.600,00 MIN
MONTANTE LIQUIDO A RECEBER 912.690,00 MZN

*Prime rate do sistema financeiro em
vigor no més de Outubro.

* Proteccdo das suas vendas a crédito

« Acesso a liquidez através do desconto
das facturas

» Estabilidade do seu fundo de maneio,
mesmo que ocorram atrasos no
pagamento das facturas.

Termos e condi¢des aplicaveis.
Campanha valida até 31 de Mar¢o de 2023.

Saiba mais num Balcdo Millennium bim
ou em www.millenniumbim.co.mz

AS SUAS FACTURAS

DESCONTO DE CREDITO COMERCIAL DOMESTICO

Millennium

bim Empresas

AQUI CONSIGO

Acesso ao financiamento e seus produtos | Millennium bim | g



Oferta / Solucodes

Desconto de Crédito Comercial Domeéstico

CLIENTE GRANDE DEVEDOR SEGURADORA
(FORNECEDOR) (COMPRADOR)

A ®
N
A8 Brit
A [N ricam
( N’\ With you every step of the way
-~ | A
[ ] [ Pagamento da NN
A factura até 120 dias m A
A
Liguidagao e
clo Cieeiio Envia a confirmagdo
dos dados da factura(s) e
Solicita confirmacgéao E e Clatifosiclo
de Cobert 90%
dos dados da factura(s) e Cobertura ( )
Desembolsa Solicita Certificado
o Crédito e de Cobertura
Pedido de
desconto de
factura
W \’
BANCO
> | Mi ium
illenniu
bim <€

O Cliente solicita o pedido
desconto da factura que é
analisado e despachado
pela Direcao de Crédito, que,
no caso de aprovagao,
condiciona o desembolso a
observacao dos  passos
descritos nos pontos 2 a 5,
seguindo depois do
processo normal de
desembolso do
financiamento.

Os pontos 2 a 5 supra
referidos e apresentados no
fluxograma sao executados
pela Direcao de Operacgoes




Programa de Conteudo Local Millennium bim

Oferta Financeira | Linhas de Crédito Bonificadas

Linhas de Crédito Bonificadas

As linhas protocolares que poderao ser usadas no ambito do
programa de Conteudo Local para MPME, de acordo com
especificidades* de cada linha e empresa, sao:

As empresas MPME terao acesso a:

Q Desconto Comercial de Facturas, Taxa de Juro: PRSF;

| Linha AIMO, Apoio a Tesouraria e ao Investimento, de 30 a 50 Mijos de G tias b <rias. 3.0% brado tri | )
MZN, Taxa de PRSF -2% a 1%, e Prazos de 6 Meses a 8 Anos; arantias bancarias, 3,0% aa, cobraclo trimestralmente;

| Linha FECOP, Apoio ao Investimento, 1,5 a 25 Mios de MZN, Taxa de
PRSF -3% a -5%, e Prazos até 5 Anos;

. . .. . . Cartas de Crédito, 1,5% aa, cobrado trimestralmente.
| Linha FECOP Calamidades, Apoio a Tesouraria e ao Investimento, e ' '

3,4 a 6,8 Mios de MZN, Taxas de PRSF -4% a -5%, e Prazos de 2 a 5 Anos;

| Linhas KFW, Apoio ao Investimento, montante maximo de 10 Mios de
MZN, Taxa de PRSF -5% a 0%, e Prazos de 2 a 5 Anos;

| Linha KFW para sector Agricola, Apoio a Tesouraria e ao
Investimento, Taxas Fixa de 15%, 100 Mil a 2 Mios de MZN e Prazos de 6 a

Gabinete Conteudo Local
72 Meses.

conteudo.local@millenniumbim.co.mz

| Cartao de Débito Mulher, oferece descontos em estabelecimentos
comerciais, ¢ seguro de saide que cobre despesas relacionadas com
cancro de mama, cancro do colo do utero, € despesas de parto.

M *Taxas poderdo alterar. Acesso ao financiamento e seus produtos | Millennium bim | 10



Programa de Conteudo Local Millennium bim

Plataformas de registo de fornecedores

Plataformas de registo de fornecedores

As plataformas de registo de fornecedores que as empresas poderao ter acesso as oportunidades do sector de oil & gas,
Sao0:

| ENH, portal de fornecedores, https://pfornecedores.enh.co.mz/

| ENI, portal de fornecedores, https://enispace.eni.com/en_US/collabora_plus.page

| Sasol, cadastro de fornecedores e manifestacao de interesse, cadastrofornecedores.maputo@sasol.com,

expressionofinterest@sasol.com:;

| Total Energies, cadastro de fornecedores, mzing.totalenergies.co.mz/en/opportunities/suppliers,

| Rovuma LNG, cadastro de fornecedores, https://mz.rovumalngsrp.com/#/register

M Programa de Conteudo Local para MPME | 11
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Ferramentas de Trade Finance: vantagens e oportunidades
Webinar | 15 Dezembro 2023

UPCOMING WEBINAR

Convite

No dmbito do memorando de entendimento entre o Millennium bim e ENH Linkar onde o Millennium bim

visa assistir no desenvolvimento e capacitacio das MPMEs, temos a honra de convidé-lo(a). a participar no > J 1 ~ -
Webinar com o tema de Trade Fi e Oportuni a realizar-se no dia 15 de * e s . ' prog ra ma do evento
Dezembro de 2023, das 09h50 &s 11h35 (CMT + 2:00). na plataforma ZOOM. ¢ » s :

Data: 15 de Dezembro de 2023 | 09h50 - 11h35 (GMT + 2:00)

A~ ; e = ¢ ._ 09h50 - Abertura da sala

Shal. N W p D2 2|
&/E 4\ o Y 5 SN VIR 10h00 - Discurso de boas vindas
{ - a . Y K o Rl (Moisés Jorge, Administrador Executivo, Millennium bim)
s W / g A

f M fe il = 10h05 - Briefing Econémico e perspectivas
Moisés Jorge  Oldemiro Belchior Miguel J6ia  Lucilio Mondlane N oG \ o (Oldemiro Belchior, Di do Gabinete dos icos, Millennium bim)

A 10h20 - Ferramentas de Trade Finance, Vantagens e Oportunidades
Linhas de apolos = % | (Miguel Joia, Managing Director, Sbs Consulting)
£ byictorino@millenniumbim.comz ‘ v =
£ Numero de telefone - (+258) 84 092 7000 / Extensdo - 701 19 31 o 5% ol . b 2 11h15 - pefguntas e ReSpOStaS
Muito nos honraria poder contar com a sua presenca : 1 1h30 - Discurso de encerramento
(Lucilio Mondlane, KKLM Enterprise)

11h35 - Fim do evento

PROGRAMA e ) & PROGRAMA
SERVICES g SERVICES

BUSINESS BUSINESS
/! i SOLUTIONS SOLUTION:
Ll T POR E PARA MOCAMBICANOS Al

Evoluir ¢ natural




CONTACTOS

Para mais informagodes contacte o seu Balcao, Gestor ou a equipa abaixo:

Aly Faruque Aly

Director Coordenador Corporate & Investment Banking
Tel: +258 84 092 7000

Email: aaly@millenniumbim.co.mz

Bruce Victorino

Técnico de Conteudo Local

Tel: +258 84 092 7000

Email: bvictorino@millenniumbim.co.mz

Joao Goncgalves

Direcao Marketing Segmento Corporate
Tel: +258 84 092 7000

Email: Jmmgoncalves@millenniumbim.co.mz

Acesso ao financiamento e seus produtos | Millennium | 13
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BIM - Banco Internacional de Mocambique, S.A.
www.millenniumbim.co.mz

Head Office
Av. dos Desportistas, n.° 873-879

Maputo - Mocambique

Millennium

bim

aqui consigo



http://www.millenniumbim.co.mz/
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