5 Pasos Para Estructurar Tu Primer
Pitch Médico Exitoso

¢Cansado de visitas médicas sin resultados? Domina el arte del pitch
médico efectivo con nuestra guia completa. Desliza para descubrir
como captar la atencidn de cualquier profesional de la salud en menos
de 3 minutos.
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¢Qué es un Pitch Médico y Por
Qué es Fundamental?

Un pitch médico es una presentacion breve, enfocada y personalizada dirigida
a un profesional de la salud durante una visita. No solo informa, sino que influye
estratégicamente para generar interés legitimo por tu producto.
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Capta atencion inmediata

En un entorno donde los médicos reciben multiples visitas diarias, un pitch bien
estructurado te diferencia instantGneamente de la competencia.
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Demuestra profesionalismo

Una presentacion organizada refleja tu conocimiento cientifico y preparacion,
estableciendo credibilidad desde el primer momento.
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Maximiza oportunidades

Aumenta significativamente tus posibilidades de avanzar en el proceso de
adopcién del producto y conseguir compromisos concretos.

Esta guia te proporcionard todos los elementos necesarios para construir
argumentos con enfoque clinico y emocional basados en la metodologia VIA.
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Paso 1: Identifica a Tu
Interlocutor y Sus Necesidades

Antes de preparar cualquier mensaje, es fundamental conocer a fondo a
quién te diriges. Esta informacion determinara el enfoque y contenido de tu
pitch.

(J§ perfil profesional

Investiga su especialidad médica, anos de experiencia, y areas de
interés o investigacion especificas que puedan conectar con tu
producto.

Tipo de pacientes
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Identifica el perfil demografico y clinico de los pacientes que mas
atiende, sus patologias comunes y necesidades no cubiertas.

v-| Prioridades clinicas

Determina qué valora mas: eficacia, adherencia al tratamiento,
perfil de seguridad, costo-efectividad o facilidad de administracion.

Ejemplo practico: Dr. Javier Morales, Medicina Interna. Atiende
principalmente adultos mayores polimedicados. Su mayor
preocupacion es la adherencia en pacientes con mds de 5 fGrmacos.




Pasos 2y 3: Estructura VIAy
Tu Plantilla de Exito

La metodologia VIA (Situacidon-Implicaciéon-Valor-Accién) es una
herramienta poderosa para estructurar un pitch médico persuasivo y
orientado a resultados.

Situacion
Describe el escenario clinico o reto que enfrenta el médico con

sus pacientes. Ejemplo: "Los pacientes geridtricos presentan
dificultades con tratamientos de dosificacién mdltiple..."

Implicacion

Explica las consecuencias negativas si no se aborda este
problema. Ejemplo: "..Io que aumenta el abandono terapéutico
en un 35% y las hospitalizaciones evitables.”

Valor

Presenta como tu producto resuelve este problema especifico.
Ejemplo: "Nuestro producto ofrece una férmula de liberacién
prolongada que simplifica el esquema a una toma diaria.’

Accion
Sugiere un proximo paso no intimidante. Ejemplo: “éLe

interesaria revisar un estudio de adherencia en pacientes
similares a los suyos?”

Esta estructura garantiza que tu mensaje sea relevante, impactante y
orientado a una respuesta concreta por parte del médico.



Pasos 4 y 5: Storytelling Clinico y
Cierre Efectivo

Los dltimos pasos transforman tu pitch de informativo a memorable, creando una
conexidn emocional y facilitando una decision favorable.

Storytelling clinico Fd

Incorpora un caso que ilustre el
beneficio principal de tu producto.

Debe ser conciso, especifico .
P U % Cierre con llamada ala

accion

relatable para el médico.

* Describe brevemente al Finaliza con una propuesta que

paciente (edad, condiciones) invite al médico a avanzar en su

e Explica el problema que interés, sin presionar:
enfrentaba - )
e ¢;le gustaria ver los resultados
e Muestra como tu producto clinicos con pacientes similares
aportd la solucién a los suyos?”
e Destaca el resultado positivo e '"¢Podria identificar algin
alcanzado paciente que pudiera

beneficiarse de este enfoque?”

e ":Qué aspecto de este caso le
resulta mads relevante para su
prdctica actual?”

Ejemplo: "Maria, 68 afios, con hipertensiéon y artritis, abandonaba frecuentemente su
tratamiento por la complejidad. Con nuestro producto de dosis Unica diarig, su
adherencia mejord un 78% en 4 semanas, evitando dos reingresos hospitalarios.”



sTransforma Tus Visitas
Médicas Desde Hoy!

Dominar el arte del pitch médico puede marcar la diferencia entre una
simple visita y el inicio de una relacion profesional duradera que
beneficie tanto al médico como a sus pacientes.

Descarga ahora nuestra guia completa con la plantilla editable y
comienza a estructurar pitches médicos impactantes que generen
resultados tangibles. Un pequefio cambio en tu enfoque puede
transformar completamente tus tasas de éxito.

¢Te ha resultado Gtil esta informacion?

Comparte este recurso con otros companieros visitadores médicos
que podrian beneficiarse y cuéntanos en los comentarios queé técnica
te ha funcionado mejor en tus visitas.

Visitanos

Solicitar Asesoria Personalizada



https://www.davincitrainingsolutions.com/
https://info@webcomm-pro.com/

