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PROLOGO

El origen de una nueva mirada

Durante mas de treinta afios he vivido entre planos, obras y conversaciones sobre
espacios. La arquitectura ha sido siempre mi manera de ver y entender la vida:
observar como construimos los edificios, como los habitamos y como, en silencio,
transforman la forma de vivir de quienes los ocupan.

Con el tiempo empecé a notar algo que se repetia. Muchas personas compraban o
encargaban un proyecto de vivienda sin comprender del todo lo que elegian. No
conocian la luz que llenaria las estancias, ni la orientacidn, ni la ventilacion. Tampoco
veian el potencial que podia esconderse detras de una fachada discreta.

Entonces se me encendio una luz y entendi que mi trabajo podia ir mas alla de
proyectar espacios: podia acompanar a los compradores a mirar con calma, con
criterio y sin prisas; ser su representante exclusivo en el arduo y, por otra parte
maravilloso, camino de elegir donde y como vivir.

Asi nacid6 MIRMAR HOMES. Quiza fuera una pequena locura de la que no me
arrepiento en absoluto, porque es un proyecto que une la precision técnica de la
arquitectura con la sensibilidad propia de quien sabe que una casa no es solo una
inversion: es un refugio, parte de la identidad y equilibrio personal. Tambiéen lo he
podido comprobar en mi propia vida y en las de la gente mas cercana.

El Método MIRMAR surgio asi como una evolucion natural de esa mirada profesional
e intima: se trata de un sistema basado en la escucha de los clientes, de un analisis
atento y en la respuesta sincera a la busqueda de hogar entendido como un
proyecto de vida.

Quisiera insistir en que el Método MIRMAR no es solo un sistema riguroso; es, ante
todo, una manera de devolver confianza y serenidad a quienes buscan su hogar.
Porque, para muchos, encontrar casa termina siendo una carrera de obstaculos. Sin
embargo, una decision tan profunda, quiza la mas importante de la vida, merece
vivirse con calma: como un viaje pausado hacia un lugar que respire contlglq que se
adapte aturitmoy atu forma de vivir. e o
.
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y el equilibrio no aparecen por azar, sino cuando se ob rva con a

detalle yse deude con conoumlentoﬂgec nico.
=z -"'c : ’ '

II]E:

o
.._'-‘

Y que, cuando gh. camm '*,?”"’" ,- f
Convert”frse ,' - a de r ( R, -

| L
[ W = N o

..........

o il



CAPITULO 1

El Personal Shopper Inmobiliario: una figura en evolucion

Durante muchos anos, el proceso de compra de una vivienda ha girado en torno a
un modelo muy claro: las inmobiliarias representan al vendedor, gestionan carteras
de propiedades y su objetivo es cerrar una operacion. Sin embargo, el mundo ha
cambiado: el trabajo y la falta de tiempo lleva, cada vez a mas personas, a necesitar
a alguien que las acompane desde el otro lado, que escuche, analice y defienda sus
intereses. Asi nacio la figura del Personal Shopper Inmobiliario: un profesional que
trabaja exclusivamente para el comprador, no para el vendedor.

Su papel no consiste en ensefiar casas, sino en analizarlas desde un punto de vista
especializado; en entender las necesidades del comprador, estudiar el entorno, ver
las virtudes y defectos del inmuebles, tanto desde el punto de vista técnico como
legal. El buen asesor no se deja llevar por la prisa ni por la emocidon del momento:
observa e investiga. Cada visita se convierte asi en un aprendizaje del lugar.

En el caso de MIRMAR HOMES, esta figura adquiere una dimension aun mas
profunda. No solo se trata de encontrar una vivienda, sino de ayudar a mirar con
sensibilidad y conocimiento, evaluando aquello que muchas veces pasa
desapercibido: la orientacion, la calidad de la luz, la estructura, el potencial de
reforma o el valor del entorno. Cada recomendacion se apoya en una vision
arquitectonica, en el conocimiento urbanistico y en la conviccion de que una
vivienda debe ser algo exclusivo de quien la habita.

A diferencia de una agencia tradicional, el Personal Shopper no vende propiedades.
No tiene intereses cruzados ni comisiones ocultas. Su independencia es su fuerza.

Mientras la agencia busca un comprador para cada inmueble, el Personal Shopper
busca el inmueble ideal para cada persona. Y ese pequefio cambio lo transforma
todo: desaparece la presion, aparece el criterio. Dejan de existir las numerosas
visitas para centrarse en propiedades adecuadas a cada comprador.

Personal Shopper

Aspecto Agencia tradicional

Interés principal Representa al vendedor Defiende al comprador

Enfoque Comercial Asesoramiento técnico
Metodo Ensenar propiedades Buscar lo que encaja
Resultado Venta cerrada Eleccion consciente

El crecimiento de este modelo en Espafa no es casual. El mercado inmobiliario se
ha vuelto mas complejo y el comprador actual es mas exigente. Busca
transparencia y, sobre todo,-acompafiamiento. Contar con un Personal Shopper
Inmobiliario es contar con un aliado que traduce la confusion del mercado en

~.claridad; alguien que filtra, analiza con criterio y convierte los datos en decisiones.

En el Mediterrdneo, donde la luz y el entorno forman parte de nuestra identidad,
~esta flgura cobra aun mas sentido. Porque aqui, comprar una casa no es solo una
mversmn es aprender a*mlrar COﬂ calma | = grieiisione
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En deflnltlva el Personal Shepper Inmoblllarlo es una flgura en creCImtento pero -
- también un resultado a un-cambio de mentalidad. Comprar casa ya no e&&ola- -
adqumr una propledad es elegir un modo de vida. El PSI representa ese nuevo-

paradigma: un profesional que une conOC|m|ento tecnlco sen5|b|hdad estetlca
y compromiso personal. | e i gid
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Buscar casa acompafiado de un profesional que te ent/ende no so/o camb/a Bi2
resultado, cambia también la experiencia. _ Rodals
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CAPITULO 2

Por qué nacio MIRMAR HOMES

Alo largo de mivida profesional he visto repetirse un mismo escenario: personas
gue se dejaban llevar por la emocion o por |la estética de una vivienda durante la
visita, sin valorar los aspectos esenciales que marcarian su calidad de vida. Fue
entonces cuando comprendi que la arquitectura podia ir mas alla de proyectar
espacios:. podia ayudar a las personas a tomar decisiones mas conscientes y
humanas sobre el lugar donde iban a vivir.

MIRMAR HOMES nacio de esa conviccion. No como una agencia mas, Sino como
una forma distinta de acompanar: con experiencia, criterio y honestidad. Nacio
de escuchar a quienes se sentian perdidos en el proceso de compra, de entender
sus miedos y ofrecerles una guia que uniera conocimiento tecnico y sensibilidad
personal.

En ese equilibrio, la propiedad aporta el suefio y la emocion; MIRMAR, el analisis,
a técnica y la vision arquitectonica que dan solidez a cada decision. Asi, cada
oroyecto se convierte en una historia compartida, una busqueda en la que lo
racional y lo emocional se encuentran en armonia.

El valor diferencial de MIRMAR reside en esa mirada arquitectonica que permite
interpretar el potencial oculto de cada espacio. No se trata solo de elegir un
inmueble, sino de imaginar lo que puede llegar a ser: una orientacidn mejor
aprovechada, una reforma precisa, una distribucion mas humana. Desde esa
perspectiva, MIRMAR HOMES ofrece un acompafiamiento que combina
asesoramiento técnico con una vision de bienestar.

Durante los primeros anos, cada cliente fue una fuente de aprendizaje. Habia
guienes buscaban una segunda residencia junto al mar, otros que querian
empezar una nueva vida en el Mediterraneo. Todos compartian una misma
inquietud: querian que su casa tuviera sentido, que fuera funcional, pero
tambien coherente con su forma de vivir. Y en esa escucha constante fue
tomando forma el Metodo MIRMAR: observar, entender, acompanary resol)"('er
L4
~ En un mercado saturado de prisa y de cifras, MIRI\@\R HOI _f": é;,’i“-'
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CAPITULO 3

El Méetodo MIRMAR paso a paso

Siguiendo la filosofia de MIRMAR HOMES, el Método MIRMAR nace de una forma
de trabajar que une precision técnica y empatia humana.

Es un proceso estructurado, transparente y cercano, pensado para que cada
comprador pueda decidir con calma y confianza.

A continuacidn se recorre, paso a paso, el camino que lleva desde la primera
conversacion hasta la entrega del hogar sofnado.

1. Escucha activa

Todo comienza con una conversacion. Antes de hablar de metros cuadrados o
presupuestos, se trata de entender quien eres, cOmMo vives y que esperas de tu
casa. Esta primera fase permite descubrir tus verdaderas necesidades y definir
una hoja de ruta personalizada.

2. Analisis del entorno

El siguiente paso es estudiar el contexto: ubicacion, orientacion, clima, accesos y
entorno urbano. Desde MIRMAR HOMES se analizan tanto los aspectos tecnicos
(soleamiento, ventilacidon, estructura), como los emocionales (luz, vistas,
ambiente). Una buena localizacion es siempre el primer pilar del bienestar.

3. Seleccion profesional

Con la informacion clara, se realiza una preseleccion de viviendas reales vy
viables, sin intereses comerciales ni presiones externas. Cada opcion se filtra con
criterios objetivos: ubicacion, estado, potencial de reforma y adecuacion al perfil
del cliente. Esa independencia es |la esencia del metodo.

4. \isitas técnicas

Cada visita se convierte en un ejercicio de observacion arquitectonica. Se valoran
la estructura, los materiales, la luz natural y las posibilidades de mejora. Ademas,
MIRMAR HOMES ofrece asesoramiento directo sobre la viabilidad de una
reforma, sus costes aproximados y Ios plazos estimados. Asi, el cliente e

imaginar no solo lo que la vivienda es, sino también lo que pued Ie? ii

5. Negociacion y acompaﬁ'amiento
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CAPITULO 4

Las ventajas de un asesor inmobiliario con vision de arquitecta

Comprar una vivienda es una de las decisiones mas importantes de la vida.
Hacerlo con la mirada de arquitecta cambia por completo la forma de vivir ese
proceso. En MIRMAR HOMES, la diferencia esta en saber mirar mas alla de lo
evidente: analizar la estructura, la orientacion, los materiales y el potencial oculto
de cada espacio antes de dejarse llevar por la emocion.

El conocimiento técnico permite detectar oportunidades donde otros solo ven
limites. Una vivienda con distribucion confusa puede transformarse en un hogar
funcional y luminoso; una fachada orientada al sur puede convertirse en un
aliado esencial para el confort termico. Entender estos factores evita errores
costosos y convierte cada visita en un analisis de valor real.

Desde la experiencia arquitectonica se estudian los aspectos que marcan la
diferencia entre una compra impulsiva y una eleccion consciente: la calidad de
los materiales, el estado de las instalaciones, la ventilacion cruzada, el
aislamiento, la accesibilidad o la posibilidad de incorporar soluciones
sostenibles. Cada detalle cuenta, porque cada elemento suma bienestar y valor
futuro al inmueble.

Tener a una arquitecta como asesora permite planificar con realismo cualquier
intervencion posterior. Antes de comprar, se analizan las opciones de reforma,
Sus costes aproximados y la viabilidad técnica. Asi se evitan sorpresas y se
garantiza que el proyecto encaje en el tiempo, el presupuesto y los objetivos del
cliente.

En MIRMAR HOMES, la mirada arquitectonica aporta rigor, pero también
sensibilidad. Ayuda a imaginar como la luz recorre cada estancia, como fluye el
espacio o como la naturaleza puede integrarse en la vida cotidiana. Es una forma
de entender la vivienda no solo como un producto inmobiliario, sino como un
entorno de bienestar y equilibrio. |

£
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CAPITULO 5

El cliente MIRMAR: personas que buscan mas que una casa

Detras de cada busqueda de MIRMAR HOMES hay una historia personal. Son
clientes que buscan un lugar donde construir su vida con sentido, calma vy
belleza, que refleje su forma de vivir y se convierta, poco a poco, en una
extension natural de su identidad.

Existen distintos perfiles que coinciden en esta busqueda:

- Parejas que buscan su primer hogar, donde la luz y el equilibrio sean los
verdaderos protagonistas.

- Profesionales o extranjeros que eligen Almeria como refugio, atraidos por su
clima, su autenticidad y su ritmo tranquilo.

- Inversores que valoran la arquitectura y el estilo de vida como una forma de
rentabilidad y bienestar.

Cada cliente recibe un acompanamiento personal. Desde la primera
conversacion se establece un dialogo profundo para comprender no soélo las
necesidades practicas, sino tambien los valores y aspiraciones. MIRMAR HOMES
trabaja desde la empatia y la confianza, creando vinculos que van mas alla de
una simple transaccion.

Durante el proceso, el cliente participa activamente: comparte ideas, emociones

y expectativas. El papel de MIRMAR es interpretar esas emociones,
transformarlas en decisiones arquitectdnicas y ofrecer seguridad en cada paso.

Asi, el cliente no siente que compra una vivienda: siente que construye su hogar )
con ayuda profesional y mirada experta.

Con el tiempo, muchos de esos vinculos se mantienen. Algunos clientes reg esan
para nuevas reformas, inversiones o simplemente para recomendar el servi
sus amigos. Esa contiﬁwdad refleja el verdadero prop05|to del mét
acompa»nar“con conﬂanza vision hu“manayresulta'& | oibles.
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CAPITULO 6

Como se diferencia MIRMAR de una agencia tradicional

La diferencia esencial entre MIRMAR HOMES y una agencia inmobiliaria
tradicional esta en el enfoque. No trabajamos por comisiones de venta:
ofrecemos un servicio profesional independiente, centrado unicamente en el
comprador. Nuestro compromiso no es con el vendedor, sino con la persona que
busca su hogar.

Cuando una agencia tradicional interviene, su objetivo principal es vender las
propiedades que tiene en catalogo. En cambio, MIRMAR HOMES no dispone de
stock ni representa intereses de terceros. Nuestro trabajo consiste en un
acompanamiento técnico y humano, donde cada decision se toma desde el
conocimiento, la transparencia y la defensa de los intereses del cliente.

El comprador es, en realidad, el eje de todo el proceso. Es quien asume el coste
econOmico de la operacion vy, sin embargo, tradicionalmente ha sido el menos
protegido. Por eso, nuestro papel es representarlo en cada fase: desde la
busqueda inicial hasta la firma final, pasando por la negociacion y el
asesoramiento tecnico y legal.

Este servicio integral se apoya en un seguimiento completo:

- Definicion del perfil del comprador y de sus necesidades reales.

- Analisis objetivo de las viviendas candidatas y de su potencial.

- Negociacion del precio y de las condiciones en nombre del cliente.

- Coordinacion con notaria, entidades financieras y abogados.

- Asesoramiento técnico previo a cualquier decisidon de compra.

A diferencia de una agencia, que busca cerrar una venta, MIRMAR HOMES&ausca -
asegurar Ia elecuon correcta. No nos mueven las prisas ni los mtereses exte.r

mantiene una relacion exclusiva con su Personal Shogper N u
~actua como su Unico representante en toda l OpE acién. Por ¢
abona unicamente |os honorarlos pgofesm |
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CAPITULO 7

La experiencia MIRMAR: mas alla de la compra

Siguiendo con el compromiso de MIRMAR HOMES, el acompafamiento no
termina cuando el cliente firma la compra de su vivienda. La verdadera
diferencia comienza despues: un servicio integral que continua en la etapa mas
emocionante y decisiva, la de transformar esa vivienda en un hogar.

El proceso sigue con la misma cercania y profesionalidad que definen todo el
metodo. Se analiza la vivienda elegida, se valoran las necesidades de adaptacion
O mejora y se proponen soluciones personalizadas segun el estilo de vida, el
presupuesto y la vision del cliente. Cada hogar encierra un potencial unico, y
nuestro trabajo consiste en hacerlo visible y posible.

MIRMAR HOMES ofrece un servicio completo en la fase posterior a la compra:
disefo interior, planificacion de reforma, seleccion de materiales y seguimiento
de obra. La arquitecta coordina a constructores, técnicos y proveedores para
garantizar que cada detalle se ejecute con la calidad y el cuidado que merece.

El objetivo es sencillo: que el cliente no tenga que preocuparse de nada. Que viva
el proceso con tranquilidad y confianza. A traves del seguimiento de obra y la
gestion integral, MIRMAR HOMES actua como interlocutor unico, asegurando
gue cada decision mantenga la esencia del proyecto original.

Esta forma de trabajar convierte cada experiencia en un proceso llave en mano,
donde la confianza se mantiene intacta hasta el final. El cliente recibe no solo una
vivienda terminada, sino un espacio coherente, luminoso y sereno, preparado
para ser vivido

La experiencia MIRMAR no termina en la compra comienza cuando el g;pacm
.o !
empieza a transformarse en hogar s ST i




EPILOGO

Una casa, una decision de vida

Cada proyecto que nace en MIRMAR HOMES tiene un proposito que va mas alla
de la arquitectura o de la compra de una vivienda. Se trata de acompanar a las
personas en una de las decisiones mas significativas de su vida: elegir el lugar
donde van a construir su bienestar, su rutina y sus recuerdos.

Alo largo de este recorrido, he aprendido que vivir bien no depende del tamano
de una casa, sino del equilibrio con que se habita. La luz, la orientacion, la calma,
los materiales, la proporcidon y la energia de un espacio son los verdaderos
pilares de un hogar. Por eso, el Método MIRMAR no se centra en vender, sino en
entender; no busca rapidez, sino armonia; no promete lujo, sino autenticidad.

Cada cliente que confia en MIRMAR se convierte en parte de una historia
compartida. Porque encontrar la casa ideal no es solo una operacion
inmobiliaria, es un acto de introspeccidn y confianza. Acompanar ese proceso,
ayudar a mirar con criterio y transformar la busqueda en una experiencia serena
es, para mi, la verdadera esencia de este método.

Déjate acompanar. Tu casa ideal existe, y juntos la encontraremos.

Lola Miralles Miralles S
Arquitecta y creadora de MIRMAR HOMES
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estudio fundado por la arquitecta Lola Miralles Miralles.

Autora: Lola Miralles Miralles
Arquitecta y creadora de MIRMAR HOMES

Direccion y concepto original: Lola Miralles Miralles

Redaccion y estructuracion de contenidos: Con el apoyo de herramientas de

inteligencia artificial bajo la direccion y autoria de la arquitecta Lola Miralles
Miralles.

“Este e-book ha sido desarrollado con el apoyo de herramientas de
inteligencia artificial para la redaccion y estructuracion de contenidos, bajo la

direccion y autoria original de Lola Miralles Miralles, arquitecta y creadora del
metodo MIRMAR"

© 2025 MIRMAR HOMES - Todos los derechos reservados. Prohibida su reproduccion
total o parcial sin la autqr_izacién expresa de la autora.

PN

~ www.mirmarhomes.es

— ||F - [ il
f - LI )
) | " -
- .
' P ¥
- N . o
- 1 s - 5
. | - Wl
-
o3 L i
H =
i
L
- N 2 i - il | .
T s | .
N ) _ -
- &
s - |
. if
= - - i
" *
L = -
r d '..' [
i B
-
i _,-l
T
-
L
= T, =
-H"\-- o B r. ..
™ --. T
T i A
e ! - - R i 5
i i -
e . - L ! [ =
m ' 5 -
- - o ...- s 5 s
¢ T Ay ' 5 — ot
. : .
= - o e gy, g - " -
- ] -y ;
x | J = ] T = g
R B i e T, et I, =
o o .. __ .'_. = ik | :|.-|.-I S
v T F g - N ..__
: T v e 2 ' 8
L - e -"-__' _'-\. T e E
s . e _‘ == 4 _-:.. -
=~ e g . : k2 _,
T ) e | 3 .
i — . - A ok
ey s - 5 .
i : ]
ot - = ) g
et — - = S = i
- e o g
: o i 1
= . - )
J u



El Méetodo MIRMAR
Arquitectura, criterio y calma en el proceso de encontrar tu hogar.

Este e-book es una invitacion a mirar el proceso de busqueda de vivienda desde una

nueva perspectiva: la de una arquitecta que une tecnica, sensibilidad y
acompanamiento.

A traves de sus paginas, Lola Miralles Miralles, arquitecta y fundadora de MIRMAR
HOMES, comparte su experiencia y su método de trabajo, disefiado para guiar al
comprador en cada etapa —desde la eleccion y el analisis, hasta la reforma y la
creacion del hogar— con serenidad, honestidad y vision arquitectonica.

El Méetodo MIRMAR no es una guia de venta, sino una forma de vivir la arquitectura y
el espacio con equilibrio y sentido. Porque encontrar casa puede ser un proceso
consciente, humano y profundamente inspirador.

No se trata de comprar una casa, sino de descubrir tu forma de vivir.

]

MIRMAR HOMES

PSI INMOBILIARIO

WWW.mirmarhomes.es



